Entreprendre en agriculture : créer une ferme alignee
avec ses valeurs et son marché

Transformez votre réve d’agriculture en un projet concret, rentable et aligné avec vos valeurs grace a une méthode
étape par étape et des outils pratiques issus de + 20 ans d'expérience terrain.

O PROGRAMME
" |
Agri
OBJECTIFS

« Définir ses objectifs et ses motivations 3. Etape N°1 : Définir ses objectifs et ses
dinstallation motivations profondes

» Connaitre les regles juridiques et
sociales propres a I'agriculture

4. Etape N°2 : Choisir ses futures
productions et futurs ateliers

» Connaiftre les démarches et les acteurs
pour trouver une ferme

« Maitriser les bases de la comptabilité et ’
de la gestion agricole 5. Etape N°3: Apprendre toutes les facettes

« Avoir les clés pour réaliser un business du metier d'agriculteur

plan utile pour vous et pertinent pour vos

partenaires 6. Etape N°4 : S'installer seul ou en société

* Savoir établir une stratégie commerciale ?

« Connaftre les démarches

administratives liées a I'installation 7. Visio N°2 : acces au Iogiciel de chiffrage

« Savoir mettre en place un plan de

communication pour vendre vos produits E o
P P 8. Etape N°5 : Etre reconnu comme

PRE-REQUIS agriculteur par la MSA

« Aucun prérequis 9. Etape N°6 : Trouver le site et du foncier

DUREE

S —— 10. Etape N°7 : Maitriser les bases de la

comptabilité et de la gestion agricoles

11. Etape N°8 : Réaliser son business plan

12. Visio N°3: Chiffrage des produits a I'EBE

* 44 heures

13. Etape N°9: Valider sa stratégie
commerciale grace al'étude de marché

14. Visio N°4 : Chiffrage du plan de
financement




15. Etape N°10 : Obtenir I'accord d'une
banque

16. Etape N°11 : Signer les promesses de
baux, d'achat et créer la sociéte

17. Etape N°12 : Bénéficier d'aides
financiéres pour s'installer

18. Etape N°13 : Déclarer son entreprise au
guichet unique

19. Visio N°5: Analyse des chiffres et
ajustement du projet

20. Etape N°14 : Préparer son plan de
communication et bien démarrer ses ventes

21. BONUS : Les clés de laréussite des
premiéres années d'installation

22. Visio N°6 : Présentation finale du projet
aux partenaires
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Programme détaillé

1. Visio N°1 : lancement de la formation

* Présentation de la formation, des participants et de la plateforme ............ccooiiiiiiiiiiiiici e 2h

2. Préambule

* Ressources a télécharger aVant de QEIMAITEN .........cuuiiiiuiieeiiiee ettt e st e e rtb e e e sabe e e s be e e e abbe e e sabeeesbeeesanneeenanees 10 min
* Pourquoi faut-il installer le plus d'agriculteurs POSSIDIE ? ..........ooiiiiii it e e 17 min
 Approche systémique de la création d'activité en agriculture : 1€S 14 ETaPES .....cueeeiieireiiieeecie e et eeeesee e e seeaeseeee s 22 min
L 2 PSPPSR 3 min

3. Etape N°1 : Définir ses objectifs et ses motivations profondes

* Pourquoi avoir un projet d'installation €N agriCUIUIE 2 .........c.uiiiiiiieiiee ettt e et e e e sneee e naneas 10 min
* Trouver le bonne diMENSION POUF SOM PIOJEL ......ceutiiiiiaitie ittt estee ettt e eteeste e bt e ste e beesheeaabeesbeeeaseesabeesbeesaseesbeesnneenbeeanneenneeans 11 min
* Quel montant de chiffre d'affaires a réaliSer pour Vivre COMMECIEMENT 2 .......ccciiiiieiiiie et e et e eete e e seeesteeeeseeeesaeeeaneaeeeenes 9 min
L 2SR PPPRP 3 min

4. Etape N°2 : Choisir ses futures productions et futurs ateliers

* Choisir ses futures productions €t fUTUIS @EIIEIS ..........cuiiiiiiiiiiiii et e et e e et e e et eeenneee e eneeeanneeean 14 min
L 11 4P 2 min

5. Etape N°3 : Apprendre toutes les facettes du métier d'agriculteur

* De quelles compétences ai-je besoin ? Quelles formations ChOISIE 2 ........coiiiiiiiiiiiiie e 14 min
» Comment savoir si la charge de travail sera supportable surle IoNg termMe 2 ..........cooiiiiiiiiiiiiee e 11 min
® QQUIZ 1ottt ee e ettt oottt e e e e e et eeeeeeeetteeeeeeeaattteeeeeeaiatteeeeeeaaateeeeeeaattteeeeeaaneteeeeeeaateeeteeaataeteeeeeaaraeeaeeeaareeeeeeaatbereaanan 3 min
6. Etape N°4: S'installer seul ou en société ?
 Pourquoi se mettre en société d'exploitation agriCOIE 2 ...........oiiuiieiiiie ettt s e e e e etae e e s e e s b e e e enae e e eneeeanareens 10 min
L @ 01T (T Yo ol 1= (= ol (0] ]| PP 12 min
« S'installer en collectif : avantages et PoiNtS de VIGIIANCES .........ooiiiiiiiiiiie ettt e e st e saeeeesnaeeeenes 11 min
* 7 conditions de réussite des groUPES AQICOIES .........eiiiuieeiiiie ettt e et e e ettt e st e e ettt e e st e e e teeeeasaeeeanseeeannseeeaneeeeanneaesnsaeean 10 min
L 2 SRR 8 min

7. Visio N°2 : acces au logiciel de chiffrage

* Présentation du logiciel "Entreprendre en agriculture” et choix des ateliers ...........coooviiiiiiiiiiie i 2h



8. Etape N°5 : Etre reconnu comme agriculteur par la MSA

e Qu'est-ce que [a MSA €t & QUOI SEIM-EIIE 2 ......eei ettt et e et e e et e e st e e e te e e e asteeeanaeeeasaeeeanseeeenaeeeanaeeeanns 4 min
» Comment étre reconnu agriculteur auPreS de 12 IMSA 2 .....eoe ittt e et e e et e e s s e e e s tt e e eaaae e e sabeeeataeeens 8 min
* Quels statuts possibles pour les personnes qui travaillent sur la ferme 2 .........ooooiiiiiii e 10 min
® QQUIZ ottt et e e ettt et e ettt e e e e e e—teeeeeeeetteeeeeeeaettteeeeeaaatteeeeeeaaateeeeeeaatteteeeeaaneteeeeeeaateeeteeaataeteeeeaaaraeeaeeaaareeeeeeaatrereaanan 7 min

9. Etape N°6 : Trouver le site et du foncier

* OU trouver UNe fErme OU AU FONCIET 2 ..ottt e ettt e e et e e et e e e e aae e e eaaeeestaeeeasteeesanaeesaasaeeanseeesnnnaesssneeas 13 min
e Qu'est-ce que |a SAFER €t & qUOI SEIM-EII8 2 .......iiiiiiiiiiiiie ettt et st e et e et e e nanes 11 min
* COMMENT FINANCET SA TEIME 2 ..oii ittt e e et e e e e e ettt e e e e e st taeeeeeeeasbeaeeeeeaaabeeeeeesstaeeeeesasaeeeeeesassbaeaeeesntnneeanaan 12 min
» Comment estimer la valeur d'une fEerme & FEPIENAIE 2 ......oiiiiieeiiie e et eee et e e e e st e e et e e easeeeesseeeataeeeaneeeesnnaeeenseeeeanes 12 min
L 2 PSP PPPRP 5 min

10. Etape N°7 : Maitriser les bases de la comptabilité et de la gestion agricoles

« Comment calcule t-on un chiffre d'affaires et Une Marge DrULE 2 .........ooiiiii i 9 min
» Comment calcule t-on I'Excédent Brut d'Exploitation et le revenu disponible ? ... 5 min
« Synthése : passer du chiffre d'affaires au revenu diSPONIBIE ...........c..ooiiiiiiiiie e 9 min
* Comment mesure t-0on I'effiCacité BCONOMIGUE 2 .......uuiiiiiie ettt ettt sab e ek e e e abe e e sabe e e s bbeeeanteeenanees 10 min
« Différence entre I'approche de gestion et I'approche ComMPpPtabIle ............ooiiiiiiiiiiii e 12 min
e Qu'est-ce qUu'UN DIlan COMPLADIE 7 ... ... ettt e ettt e e e oottt e e e e e e aat bt e e e e e easbe e e e e e aansaeeeeeeeanntbeeaeeeannnneeas 11 min
« Différence entre une annuité et UN @mMOTtISSEMENT 2 ........iiiuiiiiiiiiieitie ettt ettt stee sttt e et e e sbb e e sbeesane e beeenbeesbeesnbeesneeenbeas 8 min
L 2 SRR 17 min
11. Etape N°8 : Réaliser son business plan
* Pourquoi faire un prévisionnel économique et comment le rendre r€aliStE ? ........cuveiieeeeriieeeiiieesiieeeeiee e seeeseee e 10 min
» La méthode pour réaliSer SON DUSINESS PIAN ........eiieiiiie it e et e e e e st e e s te e e eaaeeessaeeeanteeeennneeessaeeeanneeeenees 7 min
* Préciser SON SYSIEME € PrOTUUCTION .....coouuiiiiiieeiiiee ettt ettt ettt ettt ekt e e st e e sabe e e e s kb e e eat et e aabte e e shbe e e eabs e e eanbeeesabeeeenbbeeean 16 min
* De quoi sont composées les charges OPErationNNEIIES 2 .........ooo i e e e b e sanes 3 min
* De quoi sont COMPOSEES 1€S ChArges & SIIUCTUIE ? ... ..oiiiiieiiiiie ettt ee e e et et e e st e et eesnee e e s beeeeanaeeeenneeeenneeean 5 min
* Préparer un plan de fin@nCeMENE SONAE ..........iiiiuiiieiiee ettt e e et e e e e st e e et e e enaeeeesaeeeensaeeennaeeeanaeeeanseeeennees 15 min
e EMpPrunt & 12 DanqUE : 1ONG OU COUIT 2 .....eiiuiiiiiiiitie ittt sttt sttt st e e bt st sbe e e ab e e sbe e eab e e nbb e e nbeesheeebeesnbeenbeeenbeenbeeanee 11 min
O (o101 (=T Yo o I o o] 1o A2 T PRSPPI 8 min
* REUSSII SON INStAllAtioN PrOGIESSIVE ......oiiiiiiieiiiie et tee ettt et e e st e e eaee e e ste e e e ameeeeanaeeeessbeeeanteeeenseeeanneeeanteeeennseeeanneeean 11 min
e QUEl rendu POUF 18 DUSINESS PIAN 2 ...ttt ettt e e e e e ettt e e e e et b et e e e e e s see e e e e e e aasbaeeeeeeansneeeaeeeansbeeaeeeaannneeas 10 min
L 2 SRR 11 min

12. Visio N°3 : Chiffrage des produits a I'EBE

* Chiffrage des ProdUItS & 'EBE ..........couiiiiiiiiiiiie ittt ettt ettt sae bt eae e bt s et b et ee bt e eh e e eab e e b bt e bt e nab e e ke e ean e e sbeeanneenneean 2h



13. Etape N°9 : Valider sa stratégie commerciale grace a I'étude de marché

» Comment mettre en place une stratégie COMMErciale CONEIENIE 2 ..........oiiuiieiiiie ettt e s e et e ennaeeesnaeeeas 8 min
* A quoi sert I'étude de Marché ? : 4 QUESHIONS - 4 OULIIS ............ceiveeieieieeeieeesteieeteseetesteseeeeeeste e steesateseetesaesesaereseeseareseateinas 11 min
* COMMEN FAITE UN FEIEVE U8 PIIX 2 .eiiiiiie it ittt ettt sttt ettt e e bt e e ab et e e aaeee e ehb e e e eate e e easte e e sh b e e e eabbeeenabeeennbeeeanbbeennn 5 min
* Quels produits PropoSEr AANS S GAMITIE 2 ........iueiiiei ittt tae e eee e e e e e aebeeeeaeaahaeeeeaeaaaaeseeeeaeasbseeeeeaasbeeeaeeaansneeaeaeanbseeeaeaannns 5 min
¢ Classer mes ProduitS €N tr0IS CATEGONIES .......c.ueeeiuieeeiireeiteeeateeesteeesteeeaaeeeaanteeeaseeesasaeeeanseeeansseesanseeeassseesanseeesnseeeansseennns 5 min
* Enquétes qualitatives OU QUANTITALIVES 2 .....ueiiiiiiiiiiiieeieiiiee e e e e sttt e e e ettt e e e e et e e e e e s saabeeeeeesstaeeeae e e saeaeeaeeassbaeaeeeansbeeeeeaan 6 min
* Les 3 parties a respecter dans un qUESIONNAINE A'ENQUELE ..........eiiiiuiiriiiie ettt st e e st e e st e e e saeeeesanees 4 min
o EtUdier 12 ZONE 08 CRAIANMISE ...........cvoveveeeiieeeeee ettt ettt et e e es e et ee et et et e se s etetess s es st esess et et etessesseetensssetetenn e esatens 8 min
* Quel rendu pour VOtre EtUE 08 MANCNE 2 ....cooiiie ettt et et e e e ee e st eeeasteeeesaeeessaeeeasteeeansaeesanseeeaneeeeaneeeesnneenn 3 min
* Les 4 criteres a prendre en compte pour fiXer VOre PriX € VENTE .........uuiiiiiiiiiiiiie e esiiiiee e ettt e e svee e e e e e saeae e e e e e snaaeeeaeans 12 min
* Pourquoi la fixation du PriX €St UN CASSE tEIE 2 ....cuuiiiiiiie ittt ettt e bt s bt e s b b e e e s te e e e eab e e e sabe e e ettt e e snbeeesnnnee s 8 min
* Pourquoi étre différent est 1a MEIllEUrE SOIULION 2 .......cuuiiiiiiieiiiie ettt e e st e e s aee e e sabeeeabbeeeanteeesnbeeeasbeeens 8 min
» Comment s'y retrouver dans la diversité des CirCUItS 08 VENTE 2 .......cueviiiieeiiireeiiee e st e esie e eeee e s teeeesseeeesnseeesseaeeennaeeennnes 8 min
* Est-ce que j'aurai suffisamment de clients POUr tOUL VENGIE 2 .......euiiiiiiiiiiii ettt et e e e e e e e e e e e aneaeeeas 14 min
* Tableau de synthése de mon systéme de COMMETCIAlISALION ............eeiiiiiiiiiie ittt e e sineee s 5 min
® QQUIZ ittt et e e ettt oottt e e e e e e e e eeeeeeeateeeeeeeetatteeeeeaatteeeeeeaAteeeeeeaatheteeeeaanataeeeeeeaateeeeeeaataeeeeeeaaaraeeeeeaanrreeeeeaatbereaenan 14 min

14. Visio N°4 : Chiffrage du plan de financement

o Chiffrage du plan de fINANCEMENT ...........iiii ettt e e bt e e sabe e e s b et e e s e e e sane e e s abs e e e anbe e e nnneesnnneees 2h
* Est-ce que je prends trop de risque en m'installant agriCULEUI 2 .........cooiiiiiiiiiiiiie e 11 min
@] o) (=Y a0 T I o (=3 = W= W o Y- U o (11 S 14 min
L 2 PSPPSR 3 min

16. Etape N°11 : Signer les promesses de baux, d'achat et créer la société

O TN =T ol o U U T =V U] = | RO 8 min
* QU'ESE-CE QU'UN COMPIOIMIS U8 VEIEE .....iiiiiiiie ettt e ettt e e e ettt e e e e e s e aebeee e e e e aatee e e e e e e s seeeee e e e mseeee e et anbaeeeaeeaasnseeeaeeannnaneaaaaann 8 min
* DEMArCNES POUF CIEET UNE SOCIETE 2 ...eeeieeieeiuieeeetteeeetteeeeteeesstaeeeasteeeessaeeaaseeaanteeeasaeeessseeeansseeanseaeanseaeensseeeanseeennseneansaeenns 8 min
L 2 PRSP 8 min

17. Etape N°12 : Bénéficier d'aides financiéres pour s'installer

* Panorama des aides dISPONIDIES ... ittt e ettt e e e e e e b et e e e e e abbe e e e e e e abbeeeeeeenbnneeeeeann 10 min
L 11 4P 1 min

18. Etape N°13 : Déclarer son entreprise au guichet unique

» Mes activités sont-elles juridiqUemMENT AQIICOIES 2 ......uiiiiii ittt e e e e st e e e e st e e e e e e e bbaeeeeeeasatbeeaeessanaaeeas 7 min
* Créer une entreprise agricole : les démarches OffiCIEIIES ..........coiiiiiiiiiiiii e 7 min
C IV o 1= I (=T |0 L= o 0] ] | USSR 10 min
* Imposition des revenus : qUEI FEGIME CROISIT 2 ......ciiuiiiieiiie ittt et e sae e be e e b e e sbe e ssbeesaeeeabeeseeeennee e 7 min

L 2 PSP PPPRP 6 min



19. Visio N°5: Analyse des chiffres et ajustement du projet

* Analyse des chiffres et ajuStEMENT AU PIOJEL .........eiiiiiieiiii ettt e et e e st e s e e s shr e e et ennn e e e ss e e e anneeennes 2h

20. Etape N°14 : Préparer son plan de communication et bien démarrer ses ventes

* Dois-je faire beaucoup d'efforts de COMMUNICALION ? .......ouiiiiiiieiiiie ettt s e s et s sbb e e stb e e sbbee s sabeeesnbeeennes 4 min
* Pourquoi des personnes viendraient elles acheter Mes ProduItS ? ........c.eioiuiieiiieriiiie e e st eesnaeee s 13 min
o Le bouche A Oreille @St-il SUFISANT 2 ........cciiuiiiii et e e e et e e e e e e et e e e e e e eatae e e e e e easasaeeeeeaaasbaeeeeeaantaeeeaenan 5 min
* Les 3 catégories d'outils de COMMUNICALION ..........ciiiiiiitiie ettt et e e e e et e e et e e e st e e e anbaeeaaaseeesaaeeeataeeeanneeeenneas 13 min
» Comment expliquer ses bonnes pratiqUEs AUX CIENES 2 ....o.uiiiiiiiiiiiie ettt et sbe e e b e e e snne e e saneas 6 min
* Le client achete d'abord avec SES YEUX €1 SES EMOLIONS .......uuiiiiiiiiiiiieeiitieeeateeeeeeee st eeesateeeaseeeesteeeeanseeeansaeeesseeeeanseeeennees 8 min
* Tableau de synthese du plan de COMMUNICALION ........coouireiiiiie et e et ee e e st e e e s e e e e e e staeeesnneeeennaeeennneeeanseeennnees 6 min
L 2 SRR 6 min

21. BONUS : Les clés de laréussite des premieres années d'installation

» Approche systémique de 1a SANtE A'UNE FEIME ......ooiiiiiiiie e e et e e et e e et e e e sttt e e emtee e ennaeeesnneeeanneeeenees 12 min
* ANTICIPET €S DESOINS BN TTESOIEIIE ...vveieieieeeieeeeeteeeeette e e eteeeateeeeaseeeeanseeeaaseeeeanteeeasaeeeasaeeeansseeanaeeeanseeeansseeeanseeeanseeeansaeennns 8 min
Ol o =T aTo (= To T g le LI =To I o Yo TU | o LU =T PRSPPI 11 min
* Améliorer la productivité du travail SUr SA FEIME ......cciuiiiiiiii et e et sae e e sabeeeanbneenae 7 min
N Ofo] 4] o1 (=T AV 0 11 { = (=Y 4] 0 E0 S £ = V- V1 PRSP 12 min
* S'appuyer sur des réseaux personnels et ProfESSIONNELS .........cooiiiiiiiiii et e e s e e et eeseeeeeneeeesneeeeanes 7 min
* Vivre des relations apaiSEESs ENtre aSSOCIES B SAIANIES ........viiiiuireiiiiieiiie e eie e et e e st e e e e e saeeeateeeesaaeeessaeeeateeeessseeesnseeenn 10 min
» Mesurer I'impact de chaque investiSSEMeNnt SUIr Ma FEIME ........ooiuiiiiiiii e 9 min
« Utiliser ces 4 leviers pour améliorer la rentabilité €N CIFCUIt COUM ........oiuiiiiiiiiiiiie ittt saeee e 14 min
® FIABIISEI SES ClIBINLS .....eeiiiiiiiiiii e e et e et e e ettt e e e e ettt e e e e e eatbeeeeeeeaataeeeaeeaasseaeeaeeaaasseeeseeassseseeesaasssaeeaeeansseeaeeesassseeaaaaan 6 min
* Anticiper le plus gros risque d'€CheC €N VENLE TIFECLE .........cciuiieiiiiieeiiee et e et eee e e e e et e e eaae e et e e e eneeaeensaeeesrbeeeanneeeenees 9 min
AV (Y= gl L= o g = 1 o PO PSPPSR PP 5 min
© QQUIZ oottt e ettt e et it et e e e e eeateeeeeeeataeeeeeeeaatteeeeeeaateeteeeaatheeeeeeaantteeeeeeaateeeeeeaataeeeeeeaaaraeeeeeaanrreeeeeaatbareaenan 12 min

22. Visio N°6 : Présentation finale du projet aux partenaires

N (ST =Ta) e Lo T T F= L[ [V o] o] =Y OSSR 2h
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