Créer sa ferme en circuit court : réussir sa
transformation, sa commercialisation et sa
communication

Construisez une activité agricole viable en maitrisant transformation, vente et communication

PROGRAMME

1. Les différentes transformations des
matieres premiéres alimentaires

OBJECTIFS

2. Réussir une vente en 6 étapes

3. Savoir parler de ses produits grace ala
dégustation

« Identifier tous les types de
transformation des matieres premiéres
alimentaires

« Connaitre les 10 étapes clés de la
création d'un laboratoire de
transformation a la ferme 4. Valider sa stratégie commerciale en
« Connaitre les différentes régles réalisant une étude de marché

sanitaire et d'étiquetage en circuit court

« Découvrir les 6 étapes d'une vente

o 5. Trouver de nouveaux clients : quels outils
reussie

de communication utiliser
« Savoir mettre en valeur ses produits par

l'analyse sensorielle

« Définir les volumes de production et la
gamme de produits a vendre

« Savoir fixer ses prix de vente

« Connaitre I'utilité de chaque circuit de
vente

» Savoir réaliser une étude de marché

« Découvrir la notion de positionnement et
savoir I'appliquer pour sa ferme

* Savoir comment choisir les outils de
communication en fonction de ses circuits
de vente

PRE-REQUIS

« Aucun prérequis
DUREE

¢ 15 heures 45



Programme détaillé

1. Les différentes transformations des matiéres premiéres alimentaires

* Introduction : généralités sur la transformation et [a CONSEIVALION ...........cceeiiiiiiiiiee i et eee e eeee e e e e eneeas 4 min
L 01 CR =Y B (=T U0 1RO P PP PUPPRRPR 11 min
YT 1 0 S PP RPPRP PP 4 min
EN 0 L= ) 0 PSPPI 3 min
L - 1 £ PP UPPURR 2 min
® CErEalES 1 IEGUMINEUSES ...eeiuviieitiie e ittt e itteeeettteeeteeeastteeeaseeeesaeeeeasseeaasteeeesseeaeasseeeansaeeensseaeasseeeanseeeeansaeeanneaennseeennneeesnnneenn 3 min
L 2 SRR PP 32 min
D L=T 0o |z L= Vi 0TI = ST Tod o = Vo 1= PSP 2 min
L OTo] aTo =Y Pt o] =T AU o 1= = o] oSS 2 min
© IMISE SOUS-VIAE ...ttt e ettt ettt e e e ettt e e e e sttt e e e o4 e bttt e e e e n ket e e e e e e sseeee e e a4 msee e e e e e eanbae e e e e e amnneseeaeeennbeeeeeeantnneeaeeannns 4 min
» Conditionnement sous atmoSphere Protectrice ...........cccvvveeeeeiiviereeesicivnnnn. 2 min

* PickIES ..o 1 min
* Lactofermentation .............ccccoeiiieeeennnne 2 min
* Salage et fumage a froid 3 min
© QUIZ teette ettt et e e e e e nntaeaeas 14 min
* Traitement thermique inférieur a 100°C - fumage a chaud 2 min
« Traitement thermique inférieur a 100°C - Pasteurisation ............ 5 min
* Traitement thermique supérieur & 100°C - SEEFIIISALION ..........eeiitiiiiiiiie it 4 min
* Traitement thermique supérieur & 100°C - confitures et PaAtes de frUItS ........cc.uviiiiiiiiiiiri e 2 min
* Traitement thermique supérieur & 100°C - PUFEE € fIUILS .......iiiiiiiiiiiiie ittt ettt st e e e e e e nees 3 min
* Traitement thermique SUPEFEUN & L00°C = JUS ....ueeeeiuueeeiueieeaiieeeaieeeeeueeeeateeeaasteeesneeeeanteeeaasaeeesnneeeesseeeeanseeeanneeeeanseeeanseeeenees 5 min
L 11 4P 13 min
« Laboratoire fermier - des objectifs au cahier deS ChargESs ..........uuiiiiiiiiiiiee e e e e e e e e ee e e e ennees 11 min
* Laboratoire fermier - réalisation du chantier €t dEMAITAGE .........oiiiuiiiiiiiie et e et e e sib e e abneeeaes 5 min
o Laboratoire fEermier - @XEMPIE CONMCIEL ..........iiiiiiie ettt e et e e e e e e tte e e eateeesnbeeeesaeeeenseeesnneeeeaneeeeanneeeennneean 7 min
* INVESTISSEMENTS B MALETIEIS ... .eiiiieeieeiiiie ettt s et e ettt e e e te e e s ae e e e s teeeanseeeasseeeaseeeeanseeeesaeeennseeeannaeeennseeeanseeennnees 5 min
© Charges fIXES EL VANADIES ........ooiiiiiiiiiii ettt e e et e e e e et e e e e e s atb e e e e e e e staeeee e e e sbeeeeeeeanebeeeeeeanraeeeeeaan 3 min
* Plan de maitrise sanitaire (PMS) et pAgUEL NYGIENE .......coouiiiiiiii ittt e s e e sabeeeabneeene 4 min
L o O O PP PP PUPPPPPN 9 min
L N0 =10 0 T BEST T 1 ¢ PSSR 3 min
L = To U= r=o [OOSR UURRRRRR 5 min
O o] ool U1 o] o PSPPSR 1 min
© QQUIZ oottt ettt oottt e e e et e e eeeeeeeateeeeeeeata—eeeeeeaatteeeeeeaaNteeeeeeaatteeeeeeaaataeeeeeeaateeeeeeaataeeeeeeaaaraeeeeeaanrreeeeeaatbrraaenan 9 min
2. Réussir une vente en 6 étapes
L [0 [ ox 1T PSP 2 min
2 =T TN 01T oF= L= g = o 10 (o U o PP 10 min
L =] (] IR o1 (=T o Fo V= A O] 144 = o S 5 min
LN U T g Fo W o] g F= TS S0 = ot ol U = | PR 4 min
o Partir & 1a dECOUVEITE GBS AIEENTES ......cciuiieiiiiii et e ettt e ettt e e st eeeeteeeesaaee e e teeeeaeeaessaeeeassseeaneeaeasseeeanseeeennneeessseeeansneeennnes 4 min
* Présenter efficacement le produit - INTrOAUCTION .........uieiiiiiiiiii e e e e e e e st e e e e e e ata e e e e e e snraeees 5 min
* Présenter efficacement le produit - MEhOAE CAP .......oouiiiiii ettt e esnb e e st e e e b e e e aneeeesnneas 3 min
* Présenter efficacement le produit - MEthOde SONCAS ...ttt b et sb e saeesb e sen e b e 11 min
Y T g = To] o] [Tox= LT S 1@ ] N [ N PRSP 5 min
Sl Lo o) (= To 1 o g S @ 4T [ TN g o (PSP PPPPPPN 6 min
* Mise en application - NAUre dES ODJECTIONS ......ccciuiiiiiiiie ittt ettt sttt e st e s bb e e sabe e e aate e e sabeeeanbbeeesabeeesnbeeeabbeeenn 3 min
L= o] o] (=Tor 1 (o) g R - Tox 1 o [ LT (SR = o] = TS 4 min
L [ = =TT o = PSR 9 min
» Mise en application - faire confirmer I'AChAL ...........ooiiiiiii e e e e e e e e e s et e e e e e snbreeaeeennnes 4 min
* TrOiS CIES €N PIUS POUT FTEUSSIT LNE VEINE .....uveiiiiiieeiitieeeiete e ettee e sttt e e sttt e s stteeeasbeeesattee e sbbeeeasbeeesaae e e e abbee e anbeeesaneeeesbbeeeanteeesnnees 5 min

L T 4P 25 min



* INtroduCtion QU'ESE-CE QUE 18 GOUL ... .eeeiiiiiiiiie ettt ettt et et e s e e ekt e e e st et e s e e ek e e e ane e e s nn e e e sene e e snnne e e nnes 2 min

L - W0 [0 - oo PP UPPRRRN 5 min
C o ) =T 1o PRSP 7 min
* LeS SENSALIONS THEMINAIES .......eeii ettt et e ettt e e et e e et e e ettt e e eaeeeeenteeeeaseeeeams e e e e saeeeanteeeanneeeesneeeeanneeeannees 6 min
e Entrain@ment N°L - LES INGTEMIENTS ....c.ueiiiieiuiiitieiie ettt ettt ettt ettt et eeab e e b e eaee e bt e et e e eae e ekt e eab e e bt e shbeenbeeesbeesbeeenneeneee 1 min
» Entrainement N°1 9 min
L 2P SPRPPPRP 9 min
e Les MECANISMES € 18 QUSTALION .......oeiiiiiieiiiiee it ee et ee et e ettt e et e e et e e ettt e e eaee e e e teeeeseeeeemaeee e saeeeanteeeanneeeeasseeeanteeeannees 7 min
e Les MECANISMES € I'OIfACTION .......veeiiiiei e ettt et e et e e eae e e s st eeeae e e e sateeeasseeeaseeeennseeeanseeeanseeeanseaeansenennns 3 min
* La construction d'une image MUIISENSOTIEIIE ..........eeiiiiiiiie et e e e et e e e s b e e e e e easbaaeeaeaesnntaeeeeeaan 2 min
C I Y] (1= TSS 1= ][ PRSPPI 4 min
e Entrainement N°2 3 min
® QUIZ e 10 min
» Qu'est-ce que l'analyse sensorielle 4 min
L o (8 [o IR =T a o (=30 (=T 1] (] (PRSP 3 min
L 01U (o[ DT TN =T a1 =] ] PP PP R UPPPPP 5 min
=TS =T | LYo (=0 L= T 0T = Lo oSS 4 min
L \Y/[= 11 g oo (o] (oo T T=To (=00 =T [N L] ¢= L1 (o] o PP 5 min
e Entrainement N°3 - LiSte deS INGIEAIENES .......cciiiuiiiieiiiiiiiie ettt e e e e e e et e e e e e et e e e e e s aeaeeeeessatbaeeaeeaasssteeeeeasntreeaeeaan 1 min
e Entrainement N°3 6 min
L 11 4 8 min
» Pourquoi et comment mettre en ValeUur SES PrOUUILS 2 ......ooiiiiiuiiieeeiiiiiee et e e e e ettt ee e e e aeaeeeeeesnbaeeeeeaassbeeeeeeessnnseeaeesannees 7 min
* Mode d'emploi pour faire dEQUSEET SES PIrOUUILS ......cuuiiiiiiiiiiiiie e et e et e e e s e e e e et e e e e e e atbaeeeeeeabaaeeaeeeasntaeeeeeassraees 6 min
e Entrainement N°4 - liSte deS INGTEAIENTS .......uuiiiiuiieiiiiie et ie ettt e st e e ettt e e eateeesab e e e etaeeeasteeeasbeeeeteeeeanaeeeanbeeeeneeeennnes 1 min
E = 1= 11 =T 0 =T 0B N 7 min
L 11 4P 6 min
 Dégustation fruits transformés 16 min
* Analyse sensorielle des fruits transformés 10 min
© DEQUSHALION B VINS DIANC ......eeiiiiiie ettt et ettt e et e e et e e st e e e e mte e e e neeeeamaeeeensseeeamneeeanneeeasseeeanneeeanneeeannaeeeans 10 min
© ANAIYSE SENSOMEIIE TES VINS ... ..eeeiiieiiiiiiiie ettt e et e e e e e ettt e e e e s ta et e e e e e satbeeeeeeaasbe e e e e e e nebeeeee e e saeeeeaeeeansbeeaaeeaansnees 7 min
» Dégustation fromages de Vache €t dE ChEVIE ..........ooi it e e e e e e e st e e e e e e sabaeeeeeanaees 14 min
* Analyse SENSOMIEIE AES FTOMAGES ......ccoiuiiiiiiie ittt ettt e ettt e e st e e atte e e sttt e e anteeeaaneeeeasbeeeanbeeeeneeeessbeeeaneeeeenneen 9 min

L 11 4P 9 min



e Introduction formation EtUAE A MAICNE ...ttt e et et e e et e et e e e et a e e aeaeeeeeeeeeeeeaeeeeeaeeeesaesesesasasssssssesesennnes 4 min

* Quels liens entre la stratégie commerciale et I'étude de marché ... 8 min
* Calculer les volumes de produCiON @ VENAIE ..........oeiiiiiiiiee it e e e e e e e e et e e e e e aiata e e e e e e saabaaeeeesasbaseaeeaaassseeeeesansseeeessases 14 min
L 11 4P 3 min
* Choisir les produits de sa gamme ... 7 min
* Influence de la gamme sur |e Chiffre d'affAIrES ........c.uuiiiii i e e e et e e e e e s nneaeeeas 6 min
e Calculer 1a marge brute Par PrOQUIL ..........uiiieiiiiiiee et e e e e et e e e e st e e e e e e e tb e e e e e e e asaabeeaeeesaabaaseeeeaasssseeeeeasansseeeeeannses 4 min
* REAIISET AES fICNES FECELIES ......uiiiiiiiiiiiiiiee ettt e et e e e e e ettt e e e e e taee e e e e e sataeeeeeesasteeeeeesasbaeseeeseassseeeeeeesasbseeeeesansenns 7 min
L 11 4P 4 min
e T U I o) Qo [T (= TP U PP PRI 13 min
LN OF=1 (o101 (=T U] WTo 1o [N o o T 0T 1o o NS PRSP 10 min
» Exemple de calcul de colt de prodUuCtioN EIEVAGE ............eiiiuiieiiiiii ettt et e et e et e e e snte e e snbeee s sbaeeeaneeeennnes 12 min
 Mesurer la différence entre circuits long et court 5 min
© LES VAlBUIS IMMALETIEIIES ....euiiiiiiiiieieeeee ettt ettt ettt e e e e e eeeeeeaeaeaeaeeaeeeeeeeaa e s sasssssasssaseseseeeeaeaeaeaeaaeaeeeesenannannn 7 min
e Influence du Prix SUr 12 MANGE DIULE .........uiiiiiiiiiii ettt e et e e e e et e e e e e s tb e et e e e saatbaeeaeeeasaaseeaeaasnsbaeaaeeannses 6 min
L T PP 13 min
e Trouver |es CircUits de VENLE B 18S CHIENLS .........iiiiiiiii e e e e e e e et e aeaaaaaaaeaeaeaeeasaaasannsnenenrnnnnnns 3 min
o Vente dir€CIE INAIVIAUEIIE ...ttt e et e e e et e e e e et e e e e e e e eeeeeaeaeaaeaeeaeaeaesa s e sasaaabsbesesaseneeeeeeeeaeaaeaanesesannnnn 23 min
YT o (= L= Tox (=T oTo ] (=Yt £ SRR PPPPRPR 17 min
© VENLE AUX INTEIMEIAIIES ....ciiiuiiiiieieeiiieie e e e e ettt e e e e ettt e e e e s et e e e e e e eaabaeeeeeeesaataeeeeesaataeeeeeesassesaeeeeesassseeeeeeanssneeeeeeannsaeeeeesansnnes 18 min
» Mesurer l'efficacité des circuits de vente ... 9 min
L 11 4P 15 min
© TADIEAU UE SYNTNESE = INTIO L.eiiiiiiiiiiie ettt ettt ettt e e e e et e e e e e et e et e e e e sata et e e e e easstaeeeeeasastaeeee e s ataaseaeeaasssaeeaeeesnstaeaeeeennse 1 min
e Tableau : tranSfOrMALION TAUL ..........uuuieieieiei et e e ettt e e e e e e e e e aeaeaa e s e s aatataaesesas et e eeeaaeaaeaaeaaaeeeesnannnann 3 min
e Tableau : MAaraiChage QIVEISIfi€ .........cooiiiiiiieiee ettt e ettt e et e e et e e e ste e e eaaeeessaeeeas e e e anneeeenneeeeaneeeeanneeeennneean 9 min
e Tableau : autres ProdUCIONS VEGETAIES ........coii ittt e et e e e et e e e e e ebe e e e e e s staeeeee e e sbeseaeeeansbeeaeeesnsaneeeeeannes 2 min
L =T o (= TO I =1 (Y 7= Vo = o [ o To T o PP PP 3 min
I o] (o U=t =] [ 2= o < o 01V o PRSPPI 6 min
* Faire le relevé de l'offre existante ... 8 min
o Etudiez vOtre ZoNE de CRAIANGISE .......uuuiiiiiiiiiiiiiiieee et e et et et e eeeeee e e e e e e e e e s e s e s sababsbesesaseseeeeeeaeaeaaeaeaeseeanannn 8 min
e Réaliser des eNQUELES QUAIITALIVES ........eiiiiiiiiiiiee ittt e e e ettt e e e et e e e e et et e e e e et e e e e e e e e saaa e e e e e e ansta et e e e aansbaeeaeeeantseeaeeesntaeees 13 min
* Inspirez-vous de vos pairs ................ 6 min
« Adaptez votre stratégie commerciale 1 min
* Quel rendu pour MON EtUAE A MANCNE 2 .....oii ettt e e e et e e e e et te e e e e e s s baeeeee e e sbeeeeaeeasasbeeeeeeantnaeeeeeanes 3 min
» Conclusion formation tUAE A& MAICNE ..........cciiiiiii e ee et et e e e e et e e e e e e e st s et e aabebearaasseseaeeeaeaaaaaaaaeseeaesesesasanasssssssssrnnnns 2 min



5. Trouver de nouveaux clients : quels outils de communication utiliser

* Notion de positionnement - produits de CONSOMMALION COUFANTE .......ceiiiiiiiiiiiieeeiiiiiee e et e e e ettt e e e e et e e e e e e nebeee e e s eneeeees 12 min
 Notion de positionnement - exemple agricole 3 min
S =R o 10 11 SR (U oo 1Y o T 1= 001 | O STPPR 5 min
» ConNstruire VOtre Propre POSIIONNEMENT .........ii ittt e e et e et e e e e e baee e e e e e aaebeeee e e aasbaeeee e e e bbeeeeaeeannbbeeaeeaanneneeaaeaan 12 min
L 11 4P 9 min
« Introduction les outils de COMMUNICALION PRYSIGUES .....evieiiiiiiiieee et e ettt e e e et e e e e st e e e e e sasbaeeeeeeasaeaeeeeeesnsbeeeeessassaeees 2 min
L =T T0 ot TS I= W (T PSPPSR 3 min
L 1o [0 =T 1 (=TS o] 0T L0 S 5 min
* Flyers affiCNeS CArES AE VISIE .......oii ittt ettt ettt e e e ettt e e e e e as bttt e e e e nab et e e e e e nneeeeeeeeannbeeeaeeaannneeas 13 min
* ENSEIGNES PrE-ENSEIGNES SIL ....ciiiiiiiie ettt e ettt e ettt e e e et aeeee e e sataeeaeaeasstaeeaeeantaaeeee e e saeeeeaeeesnsbeeaeeeansaaeeeeennes 6 min
* POrtes oUVErteS et VISItES AE FEIMIE ....cccuiiiiiii ettt e et e ekttt e e ittt e e bb e e e aabe e e sabee e e bbeeeanbeeenanes 5 min
L= o 01T 01T 0 =T 0 £ =T Lo PSPPI 5 min
@] o= 3 o1 o] o] 7= 1T =R 2 min
== T o [N o (oo (8 [oa (=0 (R = (= 10 1] (= PR 4 min
LN (010 E= 10D = To [T LSl (o o= T ) G PP RR PP 2 min
® QQUIZ ittt et e e ettt oottt e e e e e e e e eeeeeeeateeeeeeeetatteeeeeaatteeeeeeaAteeeeeeaatheteeeeaanataeeeeeeaateeeeeeaataeeeeeeaaaraeeeeeaanrreeeeeaatbereaenan 6 min
L Lo o [8Tox 10T 0T UL 1] ST T (1= £ SRR 1 min
LT (=Y ] (=1 2 =] PP 14 min
» Page google my business 5 min
@ VIABOS oottt 8 min
® QR COUR ...t 2 min
* Facebook .... 8 min
L 1Sy =T | = U PSSO U PP OPPP PP 2 min
« fichier clients et newsletter 5 min
LY 01 1 2 min
L 11 4P 10 min
* ChoixX des OULIlS A€ COMMUIICALION .......eiiiiiiiiiiie ettt ettt ettt s et e e bb e e e st e e eabe e ekt e e sate e e e nb e e e ssbe e e eabeeeennbeeesnnnee s 8 min

L O o] o T[] o] o TRt 1 min
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